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VOTRE ÉCOLE WIN TOULOUSE
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LES MÉTIERS DU MANAGEMENT
DU SPORT
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Événements

_ Chef de projet événementiel 
sportif

_ Chargé de relations 
publiques et relations presse

_ Chargé de promotion

_ Responsable sponsoring 
et partenariats

_ Hospitality manager

_ e-Sport

Commercial
Marketing

_ Community manager

_ Business developer

_ Trader sportif

_ Directeur marketing -
communication 

_ Responsable medias
on & offline

_ Leads developer, Traffic 
manager

_ Assistant de sportifs

Structures
Sportives

_ Gestionnaire
d’équipements sportifs, 
de centres de remise 
en forme

_ Manager de club

_ Stadium manager

_ Responsable service 
des sports

Équipementiers

_ Directeur Retail sport-
loisirs

_ Commercial grands 
comptes sportifs

_ Représentant en articles 
de sport

_ Responsable 
merchandising



UN RÉSEAU NATIONAL

DE 21 CAMPUS
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Les fondamentaux
_ Stratégie de communication et 

outils de communication web

_ Marketing - Etudes de marché

_ Management

_ Contrôle de gestion

_ Economie d'entreprise et 
environnement économique 2

_ Processus achat et négociation 
commerciale

_ Introduction au droit social

_ Droit des contrats

_ Réussir son projet d'orientation

Sport business
_ Marketing Fondamental du sport

_ Cas d'entreprise - sport business

_ Culture juridique du sport

_ Impact du digital dans le sport

_ Enjeux et perspectives du e-Sport

Outils et pratique 
professionnels -
professionnal practice
_ Informatique 3 - Community 

management

_ Vidéo Masterclass

_ Outils de décisions statistiques

_ English Career & Employment

_ English Sales & Marketing

_ WIN Business Game

_ Pratique professionnelle en 
entreprise 3 - Missions

_ Pratique professionnelle en 
entreprise 4 - Missions

_ Pratique professionnelle - Stage 2
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2BACHELOR
Activité commerciale 
et marketing

_ Marketing stratégique 

_ Plan marketing digital 

_ Analyse du marché du sport

_ Stratégie de communication

_ Connaissances et relations médias

_ Sport et stratégie digitale

_ Distribution de produits sportifs

_ Politique commerciale et relation 
client

_ Négociation

_ Branding et brand content

_ Étude de cas

Activité managériale
_ Communication et relations 

professionnelles 

_ Management des organisations et 
du bénévolat

_ Management des sportifs

_ Étude de cas

Activité gestionnaire
_ Délégations publiques 

et fédérations

_ Sport professionnel, agents 
et contrats

_ Gestion de projets évènementiels

_ Contrôle de gestion évènementiel

_ Évènements et business plan

_ Commercialisation 
d'un évènement sportif

_ Étude de cas

Applications 
professionnelles
_ Anglais

_ Outils informatiques du manager

_ Win Business Game

_ Pratique professionnelle 
en entreprise

_ Dossier professionnel

3BACHELOR

PROGRAMME
Bachelor - Bac à Bac+3



#

MBA
MANAGEMENT

PROGRAMME DU

SPORTDU

BAC+4 À BAC+5



Développer l’activité 
commerciale
_ Industrie du sport et innovation

_ Innovation sportive

_ Marketing digital du sport

_ Webmarketing du sport

_ Sponsoring et Mécénat

_ Étude de cas spécialité

Manager les équipes 
commerciales et les services
_ Analyse stratégique

_ Management des ressources 
humaines

_ Management de projet, initiation

_ Développement expression orale
et pitch training

_ Étude de cas

Gérer et entreprendre
_ Diagnostic financier & évaluation 

de projets

_ Contrôle de gestion

_ Étude de cas

Applications 
professionnelles 
_ Anglais

_ Pratique professionnelle

_ Présentation des attendus 
du cursus (rentrée, guides, 
teambuilding…)

_ Outils du manager & Transition 
Numérique

_ Développement personnel 
(employabilité)

_ Mémoire d’entreprise

1MBA Développer l’activité 
commerciale
_ Stratégie de marque

_ Digitalisation du sport

_ Innovation et technologie dans le sport

_ Internationalisation du sport

_ Médiatisation du sport

_ Business et gamification

_ Étude de cas spécialité 

Manager les équipes 
commerciales et les services
_ Management Commercial

_ Management d'équipes

_ Management RSE

_ Expression orale et Pitch training : 
perfectionnement

_ Management de projet : 
perfectionnement

_ Management et développement 
stratégique

_ Étude de cas 

Gérer et entreprendre
_ Ingénierie du financement / 

Business plan

_ Valorisation des entreprises, 
négociation et audit

_ Gestion et pilotage d'activité 
commerciale

_ Maitrise de la performance

_ Conduite de projet entrepreneurial 

_ Étude de cas

Applications 
professionnelles
_ Pratique professionnelle

_ Anglais

_ Outils du manager

_ Développement personnel 
(employabilité)

_ Mission d'expertise

2MBA

PROGRAMME
MBA – Bac+4 à Bac+5



EN BACHELOR 3, MBA 1 & 2

2 STATUTS POSSIBLES
du rythme alterné

+Les
Premier contrat en alternance

Formation initiale 
en stage longue durée

_ Stage alterné de 6 mois minimum
en entreprise

_ Gratification de l’entreprise permettant 
une prise en charge à 70% du coût 
de la formation

Aide gouvernementale aux entreprises 
pour l’embauche d’un alternant 

_ 5 000 euros pour un alternant de moins de 18 ans

_ 8 000 euros pour un alternant de plus de 18 ans 

Partage du temps 
entre études et entreprise

Intégration de la culture 
d’entreprise  sur le terrain

Recrutement
par l’entreprise 

dès l’école

Insertion 
professionnelle 

accélérée
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Prise en charge de la scolarité
Par l’entreprise

Contrat de professionnalisation
ou d’apprentissage

_ Prise en charge des frais 
de scolarité par l’entreprise

_ CDD rémunéré de 9 à 12 mois 
en entreprise avec rémunération
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CHER PARTENAIRE,

LA FORMATION ET L’INTÉGRATION DE JEUNES FORCES VIVES FAIT PARTIE DES VALEURS DE VOTRE ENTREPRISE MAIS VOUS AVEZ DES 
QUESTIONS DU TYPE :
APPRENTISSAGE OU PROFESSIONNALISATION, QUEL TYPE DE CONTRAT EST LE PLUS ADAPTÉ À MA SITUATION ?
COMMENT FONCTIONNENT LE FINANCEMENT ET LES AIDES DE L’ETAT ?
COMMENT TROUVER LE BON PROFIL ?
C’EST POUR RÉPONDRE À TOUTES VOS INTERROGATIONS QUE NOUS ORGANISONS POUR VOUS, CONJOINTEMENT AVEC PARTENAIRE 
WIN SPORT SCHOOL, UN JOB DATING INTITULÉ « ALTERNANCE : UNE OPPORTUNITÉ  À SAISIR », LE SAMEDI ,,.

CETTE PRÉSENTATION, D’UNE DURÉE DE 30 MINUTES ENVIRON, SE TIENDRA AU SEIN DE NOTRE CAMPUS.

-9H RDV 
-9H30: PRÉSENTATION DE L ECOLE ET DE L’ALTERNANCE
-10H ARRIVÉE DES ÉTUDIANTS 
-10H30 : DÉBUT DU JOB DATING 1 CLUB /SALLE 
-12H FIN DU JOB DATING 

POUR DES RAISONS D’ORGANISATION ET DE SITUATION SANITAIRE, LE NOMBRE DE PLACES POUR PARTICIPER À CET ÉVÉNEMENT EST 
LIMITÉ, C’EST POURQUOI NOUS VOUS DEMANDONS DE CONFIRMER VOTRE PRÉSENCE AU PLUS VITE (DATE LIMITE ).

BIEN ÉVIDEMMENT, CET ÉVÉNEMENT SE DÉROULERA DANS LE STRICT RESPECT DES CONSIGNES D’HYGIÈNE D'ACTUALITÉ 
AUJOURD'HUI.

EN VOUS REMERCIANT PAR AVANCE POUR VOTRE RETOUR.

BIEN CORDIALEMENT.
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PARTENARIAT DISTRICT FOOT 31 / WIN SPORT 
SCHOOL

- NAMING CATEGORIE U18-U19
-VISIBILITÉ INTERNET
-JOB DATING
-PARTICIPATION AUX EVENEMENTS
-ALTERNANTS
-EMPLOIS CIVIQUE
-CAMPAGNE MAILING
-PRIX 5000 EUROS 
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REJOIGNEZ

LA COMMUNAUTÉ
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win-sport-school.com


